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BarroromE Barrorome, Juan Manuel. Fami-
lias de comerciantes y financieros en la
ciudad de Leon (1700-1850). Ledn: Univer-
sidad de Leon, 2009. 150 pp.

Partiendo de un planteamiento gene-
ral sobre «el negocio» en la ciudad de Ledn
mas las principales conclusiones que deben
extraerse, se analizan en cuatro capitulos
siete grandes familias leonesas por su ori-
gen (catalin, castellano o leonés) y ads-
cripcion financiera. También es interesante
tanto los cuadros de datos econdémicos y
sus reconstrucciones genealégicas como
las fuentes documentales que pueden con-
sultarse, en ausencia de fuentes familiares,
para su conocimiento, ademds del impor-
tante elenco bibliografico aportado para es-
tablecer las necesarias comparaciones con
otras dreas espanolas y europeas en torno a
la realidad mercantil local y peninsular.

Este tipo de trabajos resultan impres-
cindibles para el conocimiento de las socie-
dades urbanas en su proceso de moderni-
zacion. La obra de Juan Manuel Bartolomé
constituye un excelente estudio de recons-
truccion familiar. Maxime cuando no se
cuentan con archivos familiares; y donde
esos problemas de fuentes documenta-
les se solventan gracias a los recursos y
al arduo andlisis de un activo y fecundo
investigador buceando en los «protocolos
notariales» o en los «pleitos de la Chancille-
ria». Asi, con esta nueva monografia puede
conocerse mucho mejor la dedicacion mer-
cantil de la zona nor-occidental espanola.
Junto a los trabajos pioneros de Laureano
Rubio (sobre la burguesia maragata, 1995,
y sus documentados estudios sobre La Ba-
neza y el Catastro de Ensenada de 1751 en
Leon), de Fernando Ramos para Palencia,
de Celso Almunia y Rosa M.* Davila sobre
Valladolid, de Ramén Maruri para Santan-
der, de José M.* Imizcoz sobre Vitoria, y de
otros no menos importantes para la Galicia
interior y costera, junto a los ya existentes
centrados en Madrid y Barcelona, Valencia
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o Navarra, ademas de las propias aportacio-
nes en libros y articulos en revistas especia-
lizadas del doctor Bartolomé sobre La hege-
monia de una nueva burguesia en El Bierzo
(2000), las Condiciones de vida y pautas de
consumo en La Baneza y Astorga (2004) o
sobre Sahagin, contamos ahora con este
nuevo texto sobre la capital provincial.

Aquellas familias de finales del siglo
XVIII supieron adaptaron relativamente
bien a la coyuntura econémica expansiva
del momento, diversificando sus inversio-
nes llegaron a formar importantes patrimo-
nios comerciales, y ya no sélo agrarios o
vinculados a la adquisicion de inmuebles
urbanos: sino ligados a la «tienda abierta
(en palabras de Hans Gadow, alla por 1897,
el «Arca de Noé» fue el nombre favorito
que rotulaba muchas de aquellas tiendas
leonesas en las que se vendia de todo...
y aquellos trajes para lucir en dos lugares
de paseo y esparcimiento de las afueras de
Ledn, hacia donde se dirige los domingos
casi toda la poblacion para ver y ser vista,
mientras se pasea de aqui para alld junto al
templete de la musica»); alli vendian géne-
ros textiles (redistribuidos desde el centro
comarcal y ferial de Medina de Rioseco),
cera, productos de hierro, aguardientes y
coloniales. Para ello, y capitalizarse lo me-
jor posible, formaron companias, muy esta-
bles o muy flexibles, basadas en el paren-
tesco familiar.

Ademas y progresivamente, prestaban
grano o dinero a interés mediante un siste-
ma de «obligaciones» de base hipotecaria,
mediante el cual multiplicaron sus ganan-
cias y crearon redes de clientelas fijas nece-
sitadas de numerario por todo el contorno.
A su vez, se aliaron en negocios financie-
ros, arrendando las lucrativas rentas reales,
municipales y eclesidsticas, se encargaron
del suministro e intendencia de tropas y
ejércitos, o establecieron los primeros esta-
blecimientos bancarios de Leon.

Habia aumentado la produccién ma-
nufacturera, la politica desamortizadora
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les beneficio y crecieron tanto las redes de
distribucién mercantil como la propia de-
manda, y el consumo, leoneses. Entonces,
los Burell-Selva, Pablos Salin-Rodriguez,
Herniandez de Medina-Ferniandez, Jolis,
Fernandez-Chicarro, Pérez Casado o los Sa-
linas-Ferndndez Llamazares, aprovecharon
aquella realidad, se arriesgaron, invirtieron
y prosperaron... y mucho (tanto o mas que
los privilegiados de antiguo cuno ligados
todavia en exclusiva a sus patrimonios ras-
ticos y a rentas agrarias).

Esta monografia habla de la per-
meabilidad de aquella incipiente burguesia
provincial mercantil y financiera. Del papel
de la familia como intermediaria entre in-
dividuo y comunidad. De las estrategias en
la gestion de los patrimonios comerciales.
De reconstruccion de trayectorias vitales
de personas, apellidos y sagas. De las vias
de consolidacion y promocion patrimonial
y social. Ya se conocian diferentes aspectos
para ciertas comarcas agricolas de la pro-
vincia, pero faltaba un estudio de esta na-
turaleza centrado en la capital leonesa.

Porque aquellas personas, y familias,
se casaban y heredaban. Momentos claves
de partida siempre en todos los estudios
del autor, en un acertado acercamiento a
una historia total, partiendo de los estudios
locales y regionales; siempre vinculados
metodolégicamente a Espana y Europa.

Es asi que esta obra debe valorarse
desde varios dngulos conexos. Se vincula
a las modernas lineas de investigacion en
torno a la historia de la familia (siguien-
do la historiografia italiana, la del hispa-
nista Dedieu y la emergente nacional ca-
pitaneada por Francisco Chacén y seguida
por Imizcoz, Francisco Garcia y el propio
Bartolomé), la de la evolucion de los patri-
monios de los negocios (en la que destacan
Hilario Casado y Ricardo Robledo o Miguel
Angel Mel6n) o la prosopogrifica (siguien-
do algunas de las pautas iniciadas por el
doctor Carasa Soto). Aqui hay historia he-
reditaria, historia cultural y de civilizacion
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material, historia de vida cotidiana y de
niveles-estilos de vida comparados, histo-
ria de costumbres burguesas y hasta de las
mentalidades, al no olvidar el analisis testa-
mentario desde perspectivas sacralizadas.

Y todo ello, tras el exhaustivo analisis
de las familias mas significativas y dindmi-
cas de entonces, en aquel Ledn que hacia
1787 rondaba los 6.000 habitantes.

Los Jolis. Desde Cataluna, en 1793
aparecia en Le6n José Jolis. Su viuda, dona
Clara de Pablos Rodriguez, jugaria un pa-
pel ciertamente descollante en 1852. Como
ejemplo valido éste, me permito poner aqui
de relieve la importancia de los cuarenta
cuadros de datos aportados y los siete dr-
boles genealdgicos fielmente reconstruidos
(donde se aprecia la duracién centenaria
del estudio efectuado y puede conocerse la
estructura de todos aquellos patrimonios:
el valor de las viviendas y sus géneros co-
merciales, pero también el de sus enseres
del mobiliario doméstico, donde el «ajuar
femenino» y las qjoyas-alhajas» y «cuberte-
rias» jugaban un papel muy destacado).

Los Burell-Selva. La familia catalana
de don Francisco también entroncaria con
los mercados leoneses alld por 1797; hacia
1827 Ramon Selva amasaria ya una fortuna
proxima al millon de reales de entonces.

Pablos Saldn-Rodriguez. En 1780 lle-
gaba desde Villada (Palencia) José Pablos
Saldn para casar con una descendiente de
otra insigne leonesa: dona Clara Blanco.

Hernindez Medina-Fernindez. Desde
1758 el bejarano Miguel también supo apro-
vechar la tradicion comercial de la leonesa
Angela Ferniandez para hacer fortuna.

Junto a otras tres importantes familias
propiamente leonesas: los Fernandez-Chi-
carro. Prototipicos, desde 1700 hasta 1850,
del inicio mercantil local: con Benito y su
tienda de cererfa; cuyos negocios serian
continuados por sus cuatro hijos.

Los Pérez Casado (1700-1805): con
sus panos de Segovia, bayetas de Palencia
y Amusco, somontes de Agreda y Aragén,
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estamenas de Valladolid, tejidos de Béjar,
etc. Aunque finalmente se pasase en ape-
nas dos generaciones del éxito al fracaso
de sus companias, basicamente por lo que
el autor califica como unas «deficientes es-
trategias hereditarias y matrimoniales pre-
meditadas», imprescindibles entonces.

Los Salinas-Fernindez Llamazares.
Mis ligados al negocio financiero y ban-
cario a partir de 1805, desde su posicion
privilegiada de control en la comision leo-
nesa de la Caja de Amortizacién para los
Vales Reales, aunque partiendo de la venta
al por mayor de cereales, el trajin ganadero
y el negocio de linazas, para concluir en
la banca «Viuda de Salinas y Sobrinos» de
1834, que llegd a contar con unos activos
superiores a los tres millones de reales. Su
declive tampoco tardaria en llegar (1859).

Y, finalmente, las familias de don An-
tonio Puelles, don Francisco Uriarte, don
Fernando Carrillo y don Pedro Llamas, liga-
das al arrendamiento de rentas; aliadas in-
teresadamente todas tanto en los negocios
como en los altares; o al revés.

En conclusion, familias que hereda-
ban y casaban, que triunfaron con éxito tras
vender al contado y a crédito y prestar, que
testaron, dotaron y fundaron companias, que
se instalaron en Leon al advertir sus expecta-
tivas de crecimiento, trabajando en la tienda
—también como mayordomos de algunas
cofradias—, parece que con escasa preocu-
pacion por controlar el poder municipal,
simplemente comprando inmuebles y tierras,
con fortuna..., dentro y fuera de sus casas,
sin un estilo de vida lujoso, burgués, tradicio-
nal, pero sobresaliente respecto a la riqueza
urbana media. Y en cuyo seno destacaba la
presencia femenina, como madres, viudas
y portadoras de capital, hasta ahora escasa-
mente puesta de relieve, pero fundamental
también, como se encarga de poner de relie-
ve en estas paginas el doctor Bartolomé. Les
animo a su atenta lectura reflexiva.

Miaximo Garcia Fernandez
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